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” Vi satte upp ett tydligt forsaljningsmal
som alla kampade for och det gjorde att
alla i klassen verkligen arbetade for att
na vart mal pa 20 produkter per elev.
Tydliga mal och en bra planering ar
jatteviktigt”

Linda, saljansvarig foralder.

Planera din forsaljning!

Genom att planera och satta upp tydliga mal
kommer ni att lyckas battre med er
forsaljning.

Skriv ner vilka kunder du har tillgang
till, till vanster ser du ett av manga
exempel som finns.

Anviand dig av sociala medier som
Instagram, Snapchat eller Facebook
for att beratta om dina produkter
som du saljer.

Hjalp varandra i laget eller klassen
och fa tips pa hur du kan silja dina
produkter. Ni ar ett team som har ett
gemensamt mal, hjalp varandra.
Forbrukningsprodukter ar nagot som
alla anvander och koper, dina kunder
finns i varje hushall.

Ta hjalp av dina foraldrar och deras
vanner samt arbetskamrater.
Kontakta dina slaktingar och
grannar.

Var trevlig nar du soker upp dina
kunder, ett trevligt bemotande ar
viktigt nar du skall salja nagot.

Stort lycka till onskar vi fran TeamDreams!

Vill ni ha mer hjalp eller tips far ni girna hora av er till oss pa

TeamDreams.

info@temdreams.nu Tel: 0703 — 77 07 44 / 0702 — 94 75 28
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