
IBF Älvstranden F-07/08   

 
Försäljningsdags 

 
 
För att komma i väg på roliga innebandyturneringar, cuper och läger behövs pengar. En 
lagkassa för att bekosta resa, boende och mat. Ju mer pengar vi samlar ihop desto roligare 
kan vi ha tillsammans! Vi börjar med att sälja produkter som passar vår-och sommaren och 
planerar att fortsätta med olika typer av aktiviteter för att bygga upp lagkassan sen under 
hösten och vintern. 
 
Vi börjar med produkter från Grillkol.se (https://www.grillkol.se/) 
 

• Säljperiod: 18 april tom 21 maj.  Börja nu! 

• Förväntad försäljning per spelare är 10 paket kol.  
 
 

1. Registrera 
Ni registrerar er själva på följande länk: https://shop.grillkol.se/saljare/EQV6R 
Glöm inte trycka på spara. När detta är gjort får ni automatiskt ett mejl med era unika länkar 
och er QR-kod. 
 

2. SÄLJ 
Både via webbshop och dörrknackning (webshopformuläret fylls då i på plats tillsammans 
med kunden). Det ena ersätter inte det andra utan jobba med bägge.  
→ OBS. Kunden betalar direkt med kort eller swish.   

 
3. Hämta upp och dela ut 

I början av juni kommer allas beställda varor. Ni får meddelande om när de finns att hämta. 
Viktigt då att ni hämtar direkt och levererar till era kunder. Varorna hämtas på Hugo 
Hammars gata 4 (hos Anna Söderberg).  
 
 

LYCKA TILL ! 
 

 
 

Eventuella frågor besvaras av: 
 

Sara Tornberg, 0702-92 03 02 
Daniel Aspeskär, 0705–57 77 17 

 
 

 
 

https://www.grillkol.se/
https://shop.grillkol.se/saljare/EQV6R


 
 
 
 
Säljtips 

 
 
Att sälja är inte alltid lätt. Man får räkna med att få många nej, men inte slås ned utan 
fortsätta försöka.  
 
Man kan gå två eller flera och turas om att sälja, tex. ta vartannat hus. Peppa varandra! Be 

kunden tipsa sin granne, kollega eller barn, så sprids info och de hjälper dig sälja 😊  
 
Inled gärna med att berätta varför du säljer, och för vilken klubb. Bra att vädja till att stötta 
lokal idrottsklubb och att barn håller sig aktiva.  
 
Visa gärna exempel på produkter ur katalogen för att skapa dialog och förhoppningsvis trigga 
intresse.  
  
Lär dig produkterna så att du vet att det även finns blomjord, kepsar, såser mm.  
 
Var beredd på att bemöta invändningar på ett bra och konstruktivt sätt. tex.  

1. Vi grillar inte – ok, men kanske något att ta med till sommarfesten, eller present att 
ge bort? 

2. Vi har gasolgrill – Vad bra, då kanske du vill testa en spännande grillsås eller behöver 
ett grill-set? 

  
…men alla vill inte köpa, det får man förstå och visa respekt för -Vet du någon annan som 
kanske vill stötta vår idrottsförening?  
 
Alltid trevligt bemötande! 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Vem i laget säljer mest? 


