
1 påse

4-pack

8-pack

18-pack

16,50 kr

59 kr

109 kr

243 kr

=

=

=

=
Exempel

Om ni är ett lag på 20 spelare och säljer
2st 18-pack (36 påsar) var så tjänar ni ⟶

9 720 kr



1. Samla in beställningarna med chipsbladet.
En bra start för ungdomarna/barnen är att sälja chipsen till familj och vänner. För de 
som vill tjäna mycket pengar till lagkassan får tipset att tänka utanför boxen; knacka
på hos lokala företag, butiker eller restauranger.

2. Sammanställ och skicka order till oss.
Du som lagansvarig sammanställer det totala antalet chipspåsar som ungdomarna
har sålt och skickar en skriftlig order till oss. Ert inköpspris är 405 kr/låda, dvs.
22,50 kr/chipspåse (ink moms). 

3. Invänta leverans och faktura.
Vi levererar chipspåsarna efter 14 dagar från mottagen order och kommer 
lämna chipsen på den adress som har kommunicerats vid uppstart. Vi kommunicerar
information löpande med dig som lagansvarig. Fakturan skickas via e-post med 
20 dagars betalningsvillkor enligt ök vid uppstart.

4. Ni delar ut chipspåsarna, tar betalt och betalar.
Dela ut chipsen till de som tagit emot beställlningarna. När ungdomarna/barnen har 
levererat chipsen, tagit betalt (förslagsvis via Swish), så betalar ni fakturan från oss och 
behåller mellanskillnaden. Enkelt, eller hur!

Så funkar det

Jakob Alftén
+46 738 19 50 10
jakob@supportersnacks.com

FRÅGOR?



Lycka till!

Kom igång med säljet!
Samla in dina kunders (1) Namn, (2) Mobilnummer och
(3) Antal påsar de önskar köpa i ditt utskrivna ”chipsblad”.

Har du sålt klart?
Om du har skrivit ut chipsbladet lämnar du det till 
lagansvarig som i sin tur sammanställer alla beställningar.
Du blir kontaktad när det är dags att leverera chipsen.

Leverera och ta betalt 
Ta betalt i samband med att du levererar chipsen. Er
lagansvarig bestämmer hur ni ska ta betalt. 



Vem kan jag sälja till?

•Släkt & vänner
•Grannar
•Företag (ex. föräldrarna-/mormors arbetsplats)

Det är inte alls ovanligt att säljare får ett ”Nej”. 
Kom ihåg att det inte beror på dig, utan bara
för att kunden inte har lust att köpa chips. Ta
det inte personligt. Det bästa sättet att skaka av 
sig ett nej är att prova sälja till en ny kund direkt <3

”Tänk om någon säger nej”

Sociala medier

Det är både roligt och effektivt att sälja på 
sociala medier! För att göra detta rätt behöver 
du berätta när och hur kunden kommer få sina 
chips, samt hur betalningen kommer ske. Du 
behöver också samla in följande:

Säljargument
•Stötta vårt lokala lag och vår förening!
•En kul produkt att bjuda på!
•Testvinnare som Sveriges godaste chips!
•Tillverkade med råvaror odalde, förädlade och
•packade på hemmaplan i Sverige!

•Namn
•Telefonnummer
•Antal påsar
•Leveransadress



IN
NE

HÅ
LL

s-
Fö

rt
ec

kn
in

g
4-

pa
ck

14
9 

kr
8-

pa
ck

28
9 

kr
Ku

nd
en

s 
na

m
n

Ku
nd

en
s 

m
ob

iln
um

m
er

Be
ta

ln
in

g 
sk

er
 ti

ll S
w

ish
-n

um
m

er
:

Fy
ll i

 k
un

de
ns

 n
am

n,
 m

ob
iln

um
m

er
 o

ch
 a

nt
al

et
 p

ås
ar

 a
v 

va
rje

 s
m

ak
.

Ch
ip

sb
la

de
t

La
g

Sä
lja

re
ns

 n
am

n

Pr
is

 p
er

 p
ås

e:
 3

6-
39

 k
r/s

t
G

rä
dd

fil
 &

 L
ök

39
 k

r/p
ås

e

Su
m

m
a 

(a
nt

al
 p

ås
ar

)

18
-p

ac
k

64
8 

kr

Hä
lft

en
 a

v 
va

rje
 s

m
ak

 i p
ak

et
en

*

Lä
tts

al
ta

de
39

 k
r/p

ås
e

��
���
���

��
�
�
�

��
�
�

Su
m

m
a 

(a
nt

al
 p

ås
ar

)


