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03. Följ alltid upp.
Anteckna era leads noga och hör av er
till de som visat intresse för att köpa
produkter.

Genom att skapa ett tydligt mål
inspireras inte bara ni som säljer, det
ger även den potentiella kunden ett
känslomässigt värde. Exempel på mål: 

Ny utrustning,
resa, studiebesök,

etc.

02. Känn till produkten.
Utöver informationen på vår hemsida,
vill vi uppmana er till att själva utforska
appen. Ladda hem den gratis och skapa
ett konto. Det går bra att utforska utan
medlemskap.

01. Tydliggör målet.
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https://restaurangchansen.se/
https://apps.apple.com/se/app/rc-appen-by-restaurangchansen/id1129972824
https://play.google.com/store/apps/details?id=com.ionicframework.mallcouponsfinalapp384709


02. Dela ut.
Dela ut affisch och beställningslista till
kollegor, familj, vänner eller någon
annan omkring er. Ett bra tillfälle kan
vara på under en av era egna matcher!

03. Brevbärare för en dag.
Dela ut affisch och beställningslista
direkt i brevlådan. OBS! Var noga med
att ej lämna i en märkt brevlåda med “Ej
reklam, tack!”.

01. Häng upp säljmaterialet.
Skriv ut det säljmaterial ni fått av oss
och sätt upp det i lokalen på en plats
där alla ser.

04. Personlig rekommendation.
Släng in en positiv kommentar i en
konversation om Restaurangchansen. En
av de mest trovärdighetsingivande
strategierna för ökad försäljning.
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05. Skapa eget material.
Använd fantasin! Ta bild eller filma det
fysiska materialet, visa upp er och det ni
gör.

02. Dela vidare.
Sprid materialet vidare via era privata
kanaler och uppmana era följare att
göra detsamma.

03. Tagga, tagga, tagga!
Glöm inte att alltid tagga relevanta
konton när ni delar innehåll.

01. Använd säljmaterialet.
Publicera det material ni fått av oss på
era digitala kanaler som Instagram,
Facebook/Marketplace, TikTok och
hemsidan.

04. Vi hjälper er.
Vi delar mer än gärna det innehåll som
ni publicerar. Det gör vi enklast genom
att ni använder @Restaurangchansen
och #Restaurangchansen.
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